Jak przygotowac sie et
na spowolnienie w branzy Y
motoryzacyjnej? T

Wyniki badania EY

W czasach spowolnienia Importerzy i Dealerzy musza zadac¢ sobie pytanie,

w jaki sposob przygotowac sie na spadek sprzedazy. Badanie EY Automotive
Survey 2019 pozwolilo zdefiniowa¢ trendy oraz preferencje zakupowe polskich
kierowcow w zakresie zakupu nowego samochodu. W raporcie analizujemy
tez, czy samochdd elektryczny jest dla Polakoéw realna opcja zakupowa oraz czy
polscy kierowcy rozwazaja zakup nowego samochodu przez Internet.
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Preferencje konsumentéw wzgledem szybkiej dostawy samochodu a oczekiwania
na spersonalizowane auto (n=720)
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Czego brakowatoby konsumentom podczas zakupu nowego samochodu przez Internet
(n=631)
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Preferencje odnosnie rodzaju silnika podczas nastepnego zakupu nowego
samochodu (n=720)
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Preferencje dotyczace zakupu samochodu elektrycznego

(n=720)
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Il w przypadku interesujacej oferty cenowej rozwazatbym
zakup samochodu elektrycznego

zdecydowanie chce kupi¢ samochdd elektryczny w przysztosci,
czekam tylko na odpowiedni produkt

®
57%

Zrédfo: Badanie EY Automotive Survey 2019
© 2019 EYGM Limited. Wszelkie prawa zastrzezone.



